ARKSSE

CONSULTING
Preparez vos negociations avec les alliances
(AURA - Concordis...)

Deux sessions : jeudi 25 septembre ou mardi 14 octobre 2025

Cette formation permet aux fournisseurs d'/AURA 2025 et des autres alliances de faire le bilan de
l'année 1 de leurs négociations (MN) et d'en tirer les consequences pratiques dans la negociation
des plans d'affaires 2026.

Pour les autres fournisseurs, cette session prépare a ce modele de négociation qui va tendre a se
généraliser..

OBJ ECTIFS ® Faire le bilan des négociations des alliances, dont AURA 2025.
® Préparer la stratégie de négociation 2026 spécifique aux alliances.

® S'entrainer a la conduite des entretiens de negociation avec les
alliances et notamment AURA, pour la campagne 2026.

METHODES ® Chaque participant recoit en amont de la formation, un cas pratique
(exemple AURA tres complet qui va alimenter l'approche

pédagogique tout au long de la formation).

® e cas pratique va amener les participants a progresser pas-a-pas,
dans la totalité du suivi de la négociation commerciale AURA.

® Chaque étape mettra en lumiére les notions-clés, les défauts
d'exécution les plus fréquents dans le cas spécifique des alliances.

® Ce programme complet permettra d'élaborer différentes stratégies
de négociation et d'ameliorer le niveau de préeparation fournisseur.

® Recueil des attentes en amont, quiz d'évaluation des acquis pré et
post-formation, questionnaire de satisfaction, a chaud et a froid.

INTERVENANTS

Veéronique DEROUBAIX Laetitia LEMMOUCHI-MAIRE
Ex acheteuse Avocat au Barreau de Paris

Indicateurs de performance 2024/2025 - Négociations commerciales
0,5/10 : Satisfaction de nos clients; 9/10 : Efficacite de nos formations ()

(*) Efficacité des formations = la notation synthétise la réponse des participants aux 3 questions suivantes :
- cette formation améliore-t-elle vos compétences ?
- ces nouvelles compétences vont-elles étre applicables concrétement dans votre activité professionnelle ?
- cette formation est-elle arrivée au bon moment dans votre parcours professionnel ?



Contenu du programme ARK?&E

Bilan des négociations AURA 2025 et préparation des
négociations alliances 2026

e Bilan 2025 : valeur ajoutée pour les fournisseurs et zones de difficultés.

e | e processus de préparation cote distributeur : les consequences dans la conduite des
negociations par les acheteurs AURA.

e L es défauts d'exécution les plus frequents.

e Cas particulier : affiliation AMC

e Anticipation des évolutions contractuelles possibles pour 2026.

e Cas particuliers: AURA - ARIT - Everest.

e Nouvelle centrale 2026 Concordis.

e Questions - Reponses.

e Les enseignements de la campagne de négociation 2025 pour les fournisseurs MN.
e Les consequences dans la préparation des négociations 2026 pour les fournisseurs.

e | es postures d'achat et les strategies de negociation cote distributeurs.

Entrainements et mises en situation

e Cas pratique de négociation AURA : mise en situation

e Ftapen’1:négociation du 3xnet, traitement des principales objections et résistances
classiques. Focus HMP et alignement des conditions.

e Etape n’2:négociation du plan d'affaires 2026

e Les différents écrits a utiliser en fonction des échanges avec les acheteurs AURA et leur
graduation

e Les postures a adopter dans le cadre de la négociation AURA : A faire - A éviter.
e La boite a outils du compte clé, spécifique a la négociation AURA.

e Questions - Réponses

ORGANISATION Prix: 990 € HT / Déjeuner inclus

Horaires : De gh30 a 17h30 / 1jour/ 7 heures présentielles

Lieu: Paris 17

Population concernée : Comptes clé, Directeurs d'enseignes et Directeurs
Commerciaux en charge de la négociation des alliances.

Pré-requis: Avoir ou non une premiere experience de negociation AURA

Inscriptions via o.lauriol@arkose.net

Prise en compte des inscriptions 4 jours ouvrés avant le premier jour de la session.
Si vous étes en situation de handicap ou de sante qui impacte le suivi de la formation, merci de

contacter notre réferent par mail : referent-handicap@arkose.net
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